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Ce quej’aiadoré |

~/ Le chapitre sur
metriques : enfin une
approche claire!

¢-) Les conseils
concrets pour les
user interviews




»> La place centrale
accordée aux parties
prenantes

> Pambition de
concretiser
la Discovery




& Larbre solution
opportunite:
le concept clé du livre,
cense tout
revolutionner...




Ses (hombreuses) promesses:

(S >

. Remplacer la roadmap
. Délivrer de la valeur en

. Prioriser les problémes

. Aligner les équipes
. Aligner utilisateur et

business

. Servir de base de

connaissance aux squads

continue

plutot que les solutions |



Mais la réalité c’est que
c’est difficile a
maitriser ...

Et méme Teresa Torres
le reconnait




Et c’est pas non plus
adapte a des projets
d’ampleur type grosse
refacto




Et Pambition de
remplacer une

roadmap est tres peu
crédible




Mon verdict : un livre
solide mais PParbre
solution opportunité
n’est pas encore 'outil
mainstream de
discovery qui tuerala
roadmap

Jonathan Sabbah
Product Management




